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Quand l’ultra-personnalisation
booste la performance
commerciale et relationnelle

LE PROGRAMME

JUST FOR YOU 
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La mission

Aider les organisations à transformer leur façon de 

gérer de l'information.

(optimisation processus métier, solutions d'impression, technologies logicielles)

 35 000 collaborateurs

 160 pays

European Channel Group

Organisation « Pan-Européenne », canal de 

distribution indirecte

60% DU

REVENU

15

PAYS

1 100

PARTENAIRES
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ENJEUX
POUR XEROX3

Mieux COMPRENDRE les pratiques d’achat et affiner 

la connaissance de ses partenaires afin d’alimenter une 

stratégie de développement efficace et personnalisée.

Créer de la VALEUR pour ses partenaires

via une communication plus intense,

plus régulière et utile pour leur business.

ACCOMPAGNER

les Channel Business Managers

dans leurs activités commerciales.
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THE MAKING OF
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LES RÉSULTATS

TAUX DE 

PARTICIPATIONx2 +1500
UNITÉS VENDUES

+4 M€
CA INCRÉMENTAL

BUDGET
TOTALEMENT 

CONTRÔLÉ

UN FORT DÉVELOPPEMENT À L’INTERNATIONAL
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LAST BUT NOT LEAST

UNE DÉMONSTRATION DU POTENTIEL DES

TECHNOLOGIES XEROX

« Une technologie de PERSONNALISATION CROSS-MEDIA de pointe couplée à une 

IMPRIMANTE NUMÉRIQUE de haute précision »*.

*Presse Xerox® Color 1000i & 



9

TOMMASO TEPPEX
LOYALTY COMPANY

INTERNATIONAL BUSINESS LEAD

SOSTHÈNE DE FLEURIEU
XEROX, INTERNATIONAL OPERATIONS

GM SALES DEVELOPMENT

…RÉPONDENT À VOS QUESTIONS…


